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ARVOISA VASTAANOTTAJA, 

 

Myynnin ammattitutkinnon uudet perusteet 

Monet ovat ottaneet yhteyttä tutkintotoimikunnan jäseniin liittyen myynnin ammattitutkinnon uusiin perusteisiin. 

Asia on lopultakin edennyt ja tämän kuun lopussa tutkinnon perusteet ovat menossa OPHn sisäiseen käsittelyyn. 

Tutkinnon perusteet tulevat voimaan uskoakseni 1.1.2012, ei ainakaan aikaisemmin. Uusista perusteista järjestetään 

esittelytilaisuus viimeistään marraskuussa, riippuen miten nopeasti asiat etenevät OPHn suunnalla.  

Tämän hetkisessä LUONNOKSESSA HUOM, HUOM, HUOM! myynnin ammattitutkinto muodostuu kahdesta 

pakollisesta ja viidestä valinnaisesta tutkinnon osasta, joista tutkinnon suorittaja valitsee vähintään yhden. Tutkinto 

on valmis, kun kolme tutkinnon osaa on suoritettu hyväksytysti. 

Tutkinnon pakolliset osat ovat  

3.1   Myyntiin valmistautuminen 

3.2                Myynnin toteuttaminen 

Tutkinnon valinnaiset osat ovat  

3.3                Tuoteryhmän hoitaminen 

3.4                Markkinointitoimenpiteiden toteuttaminen 

3.5                Työssä oppimisen ohjaaminen 

3.6                Yrittäjänä toimiminen 

3.7                Tutkinnon osa ammatillisesta perustutkinnosta, toisesta ammattitutkinnosta tai 

erikoisammattitutkinnosta. 

 

Toivoakseni nämä tulevat olemaan tutkinnon osat lopullisessakin versiossa, mutta muutoksia voi aina tulla sisäisessä 

käsittelyssä! 

 

MYYNTITYÖN JA MARKKINOINTIVIESTINNÄN TUTKINTOTOIMIKUNNAN LAADUNVALVONTATYÖ 

Ammatillisessa aikuiskoulutuksessa annetun lain (L 631/1998 7§ 1 mom) mukaan näyttötutkintojen järjestämisestä 

ja valvonnasta vastaavat Opetushallituksen yhteydessä toimivat tutkintotoimikunnat. Tehtävän keskeinen osa on 

laadunvalvonta.  

Tutkintotoimikunta voi sopia joko tutkinnon järjestäjän vierailusta tutkintotoimikunnan kokouksessa ja toimintansa 

esittelystä tai erillisestä vierailukäynnistä tutkinnon järjestäjän luona. 



Voidaan myös sopia tutkintotoimikunnan kokouksen pitämisestä tutkinnon järjestäjän tiloissa ja liittää osaksi 

ohjelmaa tutustuminen tutkinnon järjestäjän näyttötutkintotoimintaan.  

Erilaisia laadunvalvonnan menetelmiä sopivasti yhdistelemässä tutkintotoimikunta varmistaa näyttötutkintojen 

järjestäjien kanssa, että näyttötutkinnot järjestetään näyttötutkintojen järjestämissopimuksessa ja siihen sisältyvässä 

näyttötutkinnon järjestämissuunnitelmassa sovitulla tavalla.  

Tapamme toimia laadunvalvontatyössä 

1. Esittäytyminen myyntityön ja markkinointiviestinnän tutkintotoimikunnan kokouksessa 

 

Olemme päätyneet ratkaisuun, että pyydämme näyttötutkinnon järjestäjiä eri puolelta Suomea 

esittäytymään kokouksiimme. Esittäytymisen yhteydessä tutustutaan näyttötutkinnon järjestäjien 

asiakirjoihin. Kutsu esitetään n 3 viikkoa ennen kokoustamme. 

 

2. Myyntityön ja markkinointiviestinnän tutkintotoimikunnan kokouksen pitäminen näyttötutkintojen 

järjestäjän tiloissa 

Otamme mielellään kutsuja vastaan. Samalla pääsemme tutustumaan tutkinnon järjestäjän 

näyttötutkintotoimintaan. 

3. Vierailukäynnit 

Myyntityön ja markkinointiviestinnän tutkintotoimikunta ottaa yhteyttä näyttötutkinnon järjestäjään 

vierailuajankohdan sopimiseksi. Tutustumiskäynnin ajankohta sovitaan joustavasti (n.2- 3 viikkoa ennen) 

yhdessä näyttötutkinnon järjestäjän kanssa. 

Haluamme korostaa, että kaiken laadunvalvontatyön tarkoitus on tutustua erilaiseen toimintamalleihin ja 

kutsuja/ vierailuja tehdään tasapuolisesti ympäri Suomea. Vierailukäynti ei siis tarkoita, että epäilemme 

toimintanne laatua. 

4. Näyttötutkintojen järjestäjän lähettämät lomakkeet tutkintotoimikunnalle  

Meille lähetetyssä materiaalissa on aivan liian paljon huolimattomuusvirheitä. Liitämme tähän sähköpostiin 

liitteeksi lomakkeen, jota käytämme tarkistaessamme meille lähetettyä materiaalia. Toivomme teidän 

ottavan tämän käyttöön ja tarkistavan materiaalinne ennen sen lähettämistä. Jos tämäkään ei auta, niin 

joudumme tulevaisuudessa lähettämään materiaalit korjattavaksi ennen kokousta ja sitähän kukaan ei 

varmastikaan halua. Tämän lomakkeen avulla varmasti tarkistaminen helpottuu ja turha työ vähenee. 

 

Mukavaa syksyä ja palaillaan taas kunhan uutta asiaa ilmenee! 

 

Ystävällisin terveisin  

Myyntityön ja markkinointiviestinnän tutkintotoimikunta 


